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• Cechy przedsiębiorcy, pomysłodawcy.

• Charakterystyka inwestora

dane statystyczne ,

 rodzaje projektów, etapy rozwoju,

 ilośd projektów w portfelu inwestora.

SPECYFIKA BRANŻY



Podejście przedsiębiorcy A: 

„Zarobid określoną kwotę w najkrótszym możliwym czasie.”

• Celem jego jest jak najszybsze osiągnięcie określonej
wartości firmy lub określonej wartości przepływów
pieniężnych, które firma ta będzie generowad.

• Nie ma nic przeciwko utracie kontroli nad spółką lub
nawet sprzedaży całości jej udziałów.

PIENIĄDZE CZY IDEA?



Podejście przedsiębiorcy B:

„Stworzyd biznesowe dzieło sztuki, przy okazji zarabiając pieniądze.”

• Posiada pasję, ideę.

• Celem jest osiągnięcie pozycji lidera oraz realizacja konkretnych
wizji wynikających z danej idei.

• Zazwyczaj dąży do utrzymania znaczącej pozycji w firmie jako
udziałowiec i/lub zarządzający.

PIENIĄDZE CZY IDEA?



• Jak pozyskad inwestora?

• Cena kapitału.

• Wady i zalety alternatywnych źródeł finansowania.

• Ryzyko. Odpowiedzialnośd.

PIERWSZE KROKI



• Ogranicza rozproszenie inwestorów, obniża koszty.

• Organizuje kanały przepływu informacji, tworzy 
procedury, poszukuje efektów synergii.

• Zapewnia inwestorom anonimowośd.

• Efektywnośd sieci (obszar działalności)

– masa krytyczna przedsiębiorczości. 

SIED ANIOŁÓW BIZNESU



Fundusze kapitału podwyższonego

ryzyka (venture capital) inwestujące w

spółki posiadające innowacyjny

projekt, który dzięki inwestycji funduszu

pozwoli finansowanej spółce osiągnąć

trwały i dynamiczny rozwój oraz wzrost

wartości rynkowej.

FUNDUSZE ZALĄŻKOWE



Organizacja umożliwia wielopłaszczyznową

współpracę podmiotów rynku early-stage w

Polsce. Członkami ABAN mogą zostać zarówno

sieci Aniołów Biznesu oraz Fundusze kapitału

zalążkowego.

Federacja ABAN



PODSUMOWANIE
• Dobrze przygotowane projekty znajdują finansowanie.

• Sieci Aniołów Biznesu to sprawdzony sposób na   

pozyskanie finansowania dla innowacyjnych projektów.

• Masz pomysł, lecz nie posiadasz zasobów i kompetencji 

do prowadzenia biznesu. Co robić?

• Co robić, jeśli dzisiaj nie masz pomysłu na biznes? 



Sergiusz Borysławski

tel. 605 07 11 36

sergiuszboryslawski@ines.org.pl

DZIĘKUJĘ ZA UWAGĘ!
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